IDA, SUSA - HUR KAN VI SKAPA HALLBARA EVENEMANG?

Hur kan man utmana féretag att valja fler hallbara val i moétet.

CHARLOTTE, MEETEX - Hur hjalper vi kunden att valja hallbart, speciellt om det &r mer kostsamt.
Kan man kravstélla kunden?

Syftet ar det man ofta far kriga med, &ven om det blir mer och mer tydligt.

Stora foretag kravstélls att jobba med hallbarhet, dar blir det lattare att yrka pa hallbara val i
eventen.

Forslag/atgarder:

PS Occasion lamnar ofta berdknat avtryck i offert/pitchstadiet vilket underlattar fér kunden.

Bra att arrangéren kan motivera VARFOR man skall vélja héllbart, kunna visa siffror.

Ramboll jobbar valdigt bra med hallbarhet. Vand pa fragan. Lat deltagarna kryssa i om de vill ha
kott.

Att vélja bort och ta stélining mot exempelvis giveaways producerade i Kina och darmed billigare.
Att genom kommunikation och nudging presentera de hallbara férslagen...

Ledarskap och struktur - Smidiga inkdpsprocesser som forenklar att vélja hallbart.

Sverige ar ett dyrt land att skapa héllbara evenemang i, det kan vara ganska knixigt att ta sig hit.
Har kanske vi maste

Utmana kund att utvecklats éver tid. Valj exempelvis helvegtariskt &ven om det inte mottas 100%
av deltagarna. Over tid kommer det andras till ndgot positivt och accepterat.

Kunna visa pa progress 6ver aren och motivera varden.
Anvand storytelling for att skicka ut hallbarhetsbudskapet och for att starka varumarket.

Branschen har vaxlat upp generellt nar det kommer till event. Leverantérer har hardare krav som
de ocksa lever upp till. Det finns bra héllbara anlaggningar att vélja.

GSTC - Hallbara kriterier i checklisteformat kan anvandas som stéd vid planering.

Genom kravstélla leverantérer som bryter mot etiska principer.



